Profiel Creative Professional

Doel

Dit profiel maakt het mogelijk voor Matching Innovation om jou als Creative Buddy te koppelen aan een ondernemer/manager. Het profiel is een kernachtige weergave van jou als mogelijke Creative Buddy: wat je te bieden hebt, wat je (werk)ervaring is en ook wat je vraagt aan kennis, ervaring en/of netwerk bij een “Zakelijke Buddy”.

We vragen je dit formulier zo volledig mogelijk in te vullen om koppelingen zo goed mogelijk tot stand te kunnen brengen. Stuur het formulier terug naar Buddy@MatchingInnovation.nl, dan kunnen wij goede matches gaan maken. Als je vragen of opmerkingen hebt, kun je ons ook altijd een mail sturen.
A. De feiten
	Voornaam              (verplicht)
	

	Evt. Tussenvoegsel + Achternaam (verplicht)
	

	Straat, huisnummer
	

	Postcode
	

	Woonplaats
	

	Telefoonnummer - vast
	

	Telefoonnummer - mobiel
	

	Email                 (verplicht)
	

	Website
	

	Beroep
	

	Naam van je bedrijf
	


B. Beschrijf jezelf als mogelijke Creative Buddy
Omschrijf in maximaal 750 tekens (i.v.m. met publicatie van dit veld op www.Creative Buddy.nl) wie je bent, wat je te bieden hebt en wat je verwacht van een Creative Buddy relatie. Hier kun je ook wat zeggen over bijv. je beroep of onderneming, toekomstplannen, opleiding, achtergrond, inspiratiebron…
Oftewel je “uithangbord” naar de ondernemers:
	


C. De motivatie

Waarom wil je Creative Buddy worden? Wat vind je belangrijk in een relatie met een Zakelijke Buddy?
	


D. Aanbod en vraag, keuzemenu
Wat heb je te bieden? En waar zit je vraag? Waar ligt je interesse? 
Kruis aan (x) in de onderstaande lijst:
	Ik heb iets te bieden op het gebied van:
	Onderwerp binnen een bedrijf
	En zou graag het volgende willen “halen’

	
	Innovatie
	

	
	Vernieuwing / ontwikkeling producten
	

	
	Vernieuwing organisatie / processen
	

	
	Creative ideeën - algemeen
	

	
	Visualiseren van gedachten
	

	
	Het beeld van een onderneming (intern & extern)
	

	
	Visie, Missie, Filosofie
	

	
	Sterker Imago & Uitstraling
	

	
	Core business
	

	
	Klanten & Omgeving
	

	
	Klantgericht werken
	

	
	Onderhouden relaties
	

	
	Marketing & Verkoop
	

	
	Communicatie: extern
	

	
	Flexibiliteit / omgang met grenzen & kaders
	

	
	Personeel
	

	
	In beweging krijgen van medewerkers
	

	
	Binden van personeel
	

	
	Team building
	

	
	Aansturing: Persoonsgericht versus taakgericht werken
	

	
	Doelen bereiken
	

	
	Ondernemen
	

	
	Ergens in geloven
	

	
	Hoe creëer je waarde? Welk business model past?
	

	
	Doelen stellen
	

	
	Businessplan opstellen
	

	
	Presenteren van je business
	


Dit heb ik (ook) te bieden:

	


Dit zou ik (ook) willen halen bij of leren van mijn Zakelijke Buddy:
	


E. Ik zou graag op de volgende manier een Creative Buddy relatie willen aangaan: (meerdere antwoorden aankruisen is mogelijk)
	Ik kan/wil Signaleren & Confronteren (opmerkzaam maken op)
	

	Ik kan/wil Adviseren (zo zou het ook kunnen …)
	

	Ik kan/wil Vragend Coachen (hoe & waarom …?)
	

	Ik kan/wil Meedenken (brainstormen, onderdeel van denktank)
	

	Niet praten, maar doen 
	


F. Graag zou ik een relatie aangaan met ?

Naar welk type ondernemingen / organisaties denk je persoonlijk het meest te bieden te hebben of waar heb je meeste affiniteit mee? Denk aan sectoren of voorbeeld namen van bedrijven. Eventueel met korte motivatie.
	


G. En verder…

Overige opmerkingen / vragen die van belang zijn om een goede match te kunnen maken:
	


H. Presentatie van jezelf, werk of een visualisatie van het Creative Buddy concept(niet verplicht) – in één beeld
Hier kun je bijv. een foto van je werk neerzetten. Of bijv. een tekening hoe je jezelf ziet als mogelijk Creative Buddy. Of een voorstel voor een ander Creative Buddy logo. Afbeeldingen kunnen door ons worden ge-upload naar onze site www.Creative Buddy.nl. Tot nu toe kunnen we helaas geen bewegende beelden uploaden, maar mocht hier belangstelling voor zijn dan gaan we het proberen te realiseren!
	


Tenslotte:

Met het invullen van dit profiel heb je aangegeven bereid te zijn een Creative Buddy relatie te willen aangaan en daarin ook energie en tijd (minimaal 4x een halve dag) te willen steken. Matching Innovation probeert een goede match te vinden met een ondernemer-manager uit het bedrijfsleven, die past bij wat jij te bieden hebt in een Creative Buddy relatie en die past bij de wensen en verwachtingen die jij persoonlijk hebt aangegeven.
Matching Innovation gaat vertrouwelijk om met alle persoonlijke informatie. Slechts Deel B van dit profiel wordt mogelijk openbaar gemaakt op onze website www.Creative Buddy.nl. Verder zetten we wellicht deel H (beeldbestand) op de site.
Je Naam, Adres, Woonplaats gegevens (deel A) worden niet doorgegeven aan anderen, voordat je zelf hiervoor toestemming hebt gegeven. Een in jou geïnteresseerde mogelijke Zakelijk Buddy krijgt alleen geanonimiseerde gegevens te zien. Bij interesse nemen we contact met je op en – als je zelf ook geïnteresseerd bent - regelen we een startgesprek. Na een positief besluit van beide zijden na dit startgesprek is de Creative Buddy relatie gestart.

Een Creative Buddy relatie duurt ongeveer een half jaar. Je hebt samen met je Zakelijke Buddy ongeveer 4 tot 5 ontmoetingen van gemiddeld 2 tot 3 uur. Je bent zelf verantwoordelijk om met je Zakelijke Buddy hierover afspraken te maken.
Het Creative Buddy concept zal onderzocht worden door een student. We vragen je hieraan zonodig medewerking te verlenen.
Na afloop van een succesvolle match door ons en na een half jaar Creative Buddy te zijn geweest, mag je eenmalig een bedrag van maximaal € 350,- factureren bij Matching Innovation. Dit is een vergoeding voor o.a. eventuele reiskosten, aanschaf literatuur etc. We vragen je om deze onkosten niet te declareren bij de ondernemer waarmee je een relatie bent aangegaan. Stuur een officiële factuur naar Matching Innovation, t.a.v. J.P. Kardolus, o.v.v. Creative Buddy relatie.
De Creative Buddy relatie is met nadruk geen arbeidsovereenkomst. Uit het aangaan van een relatie ontstaan geen arbeidsrechtelijke verplichtingen en/of rechten.
Voor eventuele diensten en/of producten die de Creative Buddy aan de Zakelijke Buddy gaat verkopen vraagt Matching Innovation BV in het eerste jaar na de match 10% vergoeding over de gemaakte omzet.
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